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STAGES

20 semaines réparties sur les 3 ans.

Exemple de répartition :

Classe de seconde : 2 périodes de 3 semaines
Classe de premiere : 2 périodes de 4 semaines
Classe de terminale : 2 périodes de 3 semaines

EIEMPLES DE POURSUITE
DETUDES POSSIBLES

BTS Management Commercial Opérationnel
(MCO)

BTS Négociation et Digitalisation de la Relation
Client (NDRC)

BTS Professions immobiliéres
BTS Technico-Commercial
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Vendeur specialise

'est pas Spédﬂque

Discipline et activités

Economie et Droit
Vente Conseil

Fidélisation de la clientele
et développement de la relation client

Suivi des ventes

Prévention-Santé-Environnement

Francais

Histoire-Géographie,
Enseignement Moral et Civique
Mathématiques

LV A : anglais / espagnol

LV B : anglais / espagnol

Arts appliqués-culture artistique
Education Physique et Sportive

|
Vendeur Adjoint de responsable
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Employe e

i ve
Assistant de
Conseiller de vente
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Lycée Louis Querbes - Saint Joseph
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RESULTATY
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Relation Client)-
5 notre lycee.

Nombre
d’heures/semaine

15
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